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O ÅDiseno sencillo que no invita a la navegación

ÅLa barra de Menú de navegación debe ser más

interactiva, al momento de dar click los botones

podrían ser más dinámicos

ÅHay un recuadro en el Home que muestra

fotografias pero en un tamano muy reducido.

ÅLos certificados obtenidos esta Ok colocarlos en 

el Home

ÅLa Historia de la empresa está en un sector muy

apartado restándole importancia.

ÅColocar una galeria de fotografias en el Home 

ayudaría mucho visualmente a entender el 

negocio de la empresa
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O ÅEn el segmento de HUMANOS es necesario

colocar una pequena introducción y a 

continuación enumerar los productos con opción

a selección.

ÅLos productos enumerados en HUMANOS 

carecen de una diagramación que invite a la 

lectura

Åfalta ayuda visual fotográfica que afirma lo 

mencionado en el texto.

ÅLa clasificación por áreas del segmento

Veterinario es muy adecuada pero necesita una

mejor diagramación.

ÅEn la parte de TERCERIZACION hay un 

formulario de contacto que se repite con el de 

CONTACTOS, es mejor colocar uno solo.
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O ÅHay otro formulario en la parte de 

EXPORTACION es mejor uno solo donde el 

usuario pueda escoger el area de interés y ahí

dejar sus comentarios y datos.

ÅEn CONTACTOS falta los números telefónicos

ÅLa claisificación podría ser: Insumos Humanos / 

Insumos Veterinarios.

ÅSería interesante agregra en contactos un mapa

de ubiocación de las oficinas.
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O ÅDispone de una atractiva galeria visual 

fotografica

ÅRecalcan mediante frases sus promesas de 

ventas

ÅDisponen de espacios de noticias

ÅEn el Home se destacan promociones y ofertas

ÅLos productos para Humanos tienen Banners 

propios llamativos independientes.

ÅDispone de dos Idiomas: Espanol / Inglés

ÅEl logo Procaps sigue siendo muy pequeno y 

pierde notoriedad

ÅLa empresa dispone de una Bolsa de empleo, 

útil para buscar prospectos.
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O ÅDispone de una área de Políticas de Calidad y 

certificaciones

ÅSe menciona también PROCESOS DE 

PRODUCCION

ÅTiene un excelente material fotográfico

ÅEl sitio Procaps muestra un Mapa del Sitio para

una fácil y rápida navegación.

ÅProcaps tiene un solo Formulario de Contactos, 

que es más fácil su administración y entendible.

ÅProcaps muestra sitios Web independientes

para cada segmento de cliente para una

información más personalizada.
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O ÅGemfar muestra mediante una visita virtual las

distintas áreas de la empresa



DIAGNOSTICO 

COMPETENCIA

OTROS SITIOS



http://www.bayerandina.com/negocios/consumer_aspirina.htm


http://www.genfar.com/index02.php?idioma=es

